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EMPRENDIMIENTOS PRODUCTIVOS

FORMULACION DEL PROYECTO Y SOLICITUD  DE FINANCIAMIENTO 

	CUIT/CUIL 
	 ….-……………………..-…..


PRESUPUESTO DEL PROYECTO

	APORTES  PROPIOS
	$
	%

	FINANCIAMIENTO REQUERIDO AL IADEP
	$
	%

	TOTAL NECESARIO PARA EL PROYECTO
	$
	100%


1- IDENTIFICACIÓN DEL EMPRENDEDOR Y DE LA  EMPRESA 

Nombre de la actividad productiva …………………….................................................................................
Datos del Titular/es 

Nombre/s y apellido/s:.................................................................................................................................

Documento de Identidad DNI/CI/LE   Nº.....................................................................................................

Domicilio particular/Domicilio legal:.............................................................................................................

CP: ............................. Localidad................................................................................................................

Teléfono: ......................................................................................................................................................

Lugar y fecha de nacimiento: .................................................................................................. /......../...........

Nacionalidad: .................................................................................................................................................

Vive en ........................................................................................................ desde: .........../............/.............

Si es empleado: lugar, cargo y antigüedad: ...................................................................................................

Estado civil: ..................................................

Nombre/s y apellido de el/la esposo/a:……………………………………………………………………………..

	LOCALIZACIÓN DEL PROYECTO

	Urbano
	Rural

	Calle
	
	Nombre Establecimiento
	

	Número
	
	Otra referencia de ubicación
	

	Ciudad
	
	Paraje, etc.
	

	Código Postal
	

	Departamento
	


NOTA: Si hay más de un titular, detallar los datos de cada uno en ANEXO DOCUMENTACIÓN, o incorporarlos a continuación en la presente guía.

Registro e Inscripción 

Para completar si tiene los datos. Adjunte fotocopia en cada caso.

	INSCRIPTO EN
	NÚMERO
	INSCRIPTO EN
	NÚMERO

	Habilitación Municipal
	
	Monotributo
	

	Habilitación Provincial
	
	IVA
	

	Ingresos Brutos
	
	Ganancias
	

	Registro Industrial de la Nación
	
	Otro
	


Marque con una cruz si su Proyecto es :

	Nuevo(1)
	
	Unipersonal
	

	Ampliación (2)
	
	Sociedad (Tipo……………………….)
	

	Reactivación (3)
	
	Cooperativa
	

	Reconversión tecnológica (4)
	
	De Capital de Trabajo
	

	Otro
	
	
	


NOTA: 
(1) Para el emprendedor que inicia una actividad productiva, que parte de cero; 

(2) Para quien está produciendo y quiere aumentar la cantidad de unidades producidas;

(3) Para quien cesó la actividad que desarrollaba, por distintas causas, y desea reiniciarla; 

(4) Para quien quiere modificar, en forma parcial o total, el proceso de producción.

DESCRIPCIÓN DEL PROYECTO

Se debe explicar qué se quiere realizar, cómo se va a elaborar, producir o prestar el servicio; en qué consiste lo que se quiere hacer; y si presenta alguna ventaja respecto de lo que actualmente se ofrece en el lugar (mercado en donde usted quiere incursionar) 

En efecto:

· Descripción del producto o servicio a ofrecer  (sus principales características)

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Necesidad que satisface, o va a satisfacer

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Novedad y ventaja /s comparativa /s

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

EN CUANTO AL PRODUCTO O SERVICIO A PRESTAR

¿El producto que usted quiere hacer requiere adecuarse a normas de calidad y /o bromatológicas? 



Si     


No

En caso de responder ‘si’,  especificar el grado de adecuación a lograr por el producto:

.....................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................

¿Requiere de una habilitación municipal o de otro organismo para ser producido (ejemplo: alimentos).   

                                       Si 


    No

En caso de responder “sí”’, la habilitación: 


Ya la tiene                                 Está en trámite               

 La pedirá cuando inicie la actividad

¿Cuál es el organismo responsable de emitirla?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

JUSTIFICACION DEL PROYECTO

¿Cuáles son los motivos que usted cree que justifican llevar adelante el proyecto? Explique porqué. 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 

EXPERIENCIA EN LA ACTIVIDAD 

¿Posee conocimientos?  ¿Qué experiencia posee en la actividad que desarrolla o que va a emprender? Es decir ¿trabaja o ha trabajado en forma particular o en relación de dependencia produciendo productos iguales o semejantes a los del proyecto, cuánto tiempo? 

Adjunte fotocopia de certificados.
________________________________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
INGENIERIA DEL PROYECTO 

Se debe describir detalladamente no sólo las actividades que se ejecutan en cada área de trabajo, sino la manera en que se hacen las cosas, y porqué se hacen así. Asimismo, se deben relacionar las necesidades de recursos humanos con las actividades a realizar. Es decir; ¿cuántas son las personas que se desempeñan en el lugar de trabajo y cuántas actividades secuenciales o simultáneas pueden hacer?  

Además, en caso de poder ser medidos, deben estimarse en forma aproximada, cuáles son los tiempos operativos que cada tarea demanda a efectos de conocer cuál es el tiempo total. En síntesis, tiempo que se necesita para producir una unidad, o una cantidad de unidades, o una producción completa.

DESCRIPCIÓN DEL PROCESO

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

PROCESO PRODUCTIVO

	Actividades
	Nombre de la Actividad
	Personal a cargo
	Tiempo de Duración

	TAREA 1
	
	
	

	TAREA 2
	
	
	

	TAREA 3
	
	
	

	TAREA 4
	
	
	

	TAREA 5
	
	
	

	TAREA 6
	
	
	

	TOTAL
	
	


LOCALIZACIÓN DEL PROYECTO

Describa las razones que justifican la localización del proyecto.

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Ha analizado si existen impedimentos para desarrollar el emprendimiento en el lugar propuesto (legales, ambientales, de espacio físico, de acceso, de competencia, de calidad y cantidad de los recursos, etc.)

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________     

¿El lugar cuenta con los servicios necesarios de:

    Energía eléctrica:        Red pública                                 

                                        Generación propia

   Gas:                              Red pública

                                         Envasado

Agua:                                Red pública                      

                                         De pozo                      

                                          

Accesibilidad en relación con la existencia de rutas o caminos apropiados, asfaltados o no: .............................................................

Tipo:..................................

Evacuación de afluentes 



Centros Educativos……………………..

¿Necesita adecuar el emprendimiento a reglamentaciones urbanísticas?..........................................................................................

Si necesita otros servicios ¿quién y cuándo se lo suministrarán, y a qué costo?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

NOTA:

A) Si  es necesario contar con determinados servicios, que a la fecha no están disponibles, debe tener en cuenta su tramitación y los costos que insumirá su alta y /o provisión.    

B) En caso de proyectos turísticos y agropecuarios, describa en hoja separada e incorporada al ANEXO INFORMACIÓN COMPLEMENTARIA,  las características de clima, suelo, vegetación, fauna, población y todos aquellos aspectos físicos del área de localización del emprendimiento

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

EL MERCADO 

¿Para quienes se va a producir, quienes serían los potenciales clientes? ¿Quiénes son los posibles compradores del producto? (Hogares, industrias, acopiadores, cooperativas, empresas constructoras; sectores de altos/bajos ingresos; niños, adultos, etc.)

Recuerde que en el instructivo se hace referencia a que uno de los aspectos más importantes es demostrar la viabilidad comercial; es decir, si existen posibilidades concretas y certeras, y en función de qué se afirma que la producción o el servicio va a ser demandado o se va a poder localizar entre los consumidores potenciales.

Recuerde también que la información recabada debe tener coherencia y validez. Es decir, es necesario conocer si lo producido por el emprendimiento puede ser consumido en el mercado definido, lo que indicará la capacidad productiva.

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________

Indique dónde se localizan los posibles consumidores de los productos generados por su proyecto.

	LOCALIZACIÓN CONSUMIDORES
	%
	LOCALIZACIÓN CONSUMIDORES
	%

	En la localidad
	
	En la Región
	

	En el Departamento
	
	En el País
	

	En la Provincia
	
	Otros (especificar)
	


	DESTINO
	% DE LAS VENTAS

	Directamente al usuario o consumidor (minoristas)
	

	A supermercados (Mayoristas)
	

	
	


Nombre, o indique el número de empresas o establecimientos que elaboran y/u ofrecen el/los producto/s en el ámbito de influencia del mercado previsto por el proyecto. 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Cómo venden actualmente las empresas competidoras?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Cómo se abastece el mercado actualmente?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Cuál es el consumo anual estimado (por habitante, por familia, por turista, por grupo de edad, etc.) por producto?

	PRODUCTO
	CONSUMO ANUAL

En litros, kilogramos, unidad, etc.

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


¿Y a qué precio? 

Para que usted tenga una idea de cómo realizar un precio promedio de venta, se sugiere leer lo siguiente:

En caso de existir clientes mayoristas y clientes minoristas (% de ventas en el cuadro siguiente), se deben separar las unidades a vender a cada uno, por el precio que a cada cliente le corresponda, excepto que el precio sea idéntico para ambos casos. El precio unitario que corresponde, es la resultante de multiplicar el precio a vender a cada tipo de cliente, por el porcentaje que representa en el total de ventas. 

	PRECIO PROMEDIO DE VENTA
	Porcentaje %
	Precio a vender  $
	Precio unitario en $

	Porcentaje de ventas a mayoristas
	
	
	

	Porcentaje de ventas a minoristas
	
	
	

	
	


IMPORTANTE

Antes de continuar se debe definir la duración del proyecto.

A todo proyecto se le tiene que dar un corte en un momento determinado. Es decir el horizonte de planeamiento. Ello define que, a partir de la duración del proyecto, los ingresos y egresos que se imputarán en los sucesivos cuadros estén relacionados con la duración del mismo. A modo de ejemplo: si la vida útil del proyecto es de cinco años, el costo de la mano de obra empleada deberá ser considerado por toda la vida útil del proyecto. 
El siguiente cuadro, como el anterior, representa una vida útil de 5 (cinco) años. No obstante, el tiempo es una decisión del emprendedor, pudiendo considerar más o menos años. Por lo comentado, se pueden agregar columnas (más años) o sólo llenar las que usted crea suficientes.

Asimismo, se deben considerar montos e importes en forma anual. Por lo tanto, es necesario que, a modo de ayuda, se plantee  cada concepto en forma mensual y luego multiplicar por los meses del año en que dichos conceptos se generen.

COMERCIALIZACION: 

Formas en que se va a proveer (vender) el producto o servicio:

Presentación  del producto: ¿Cómo se presentará el producto? ¿Contendrá embalaje particular?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Campañas publicitarias: ¿Piensa realizar alguna campaña de publicidad o promoción? ¿Cómo hará conocer lo que usted quiere vender?

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Cuáles serán los medios de transportes utilizados? ¿Propios, alquilados o los clientes irían a comprar al lugar en donde usted fabrica?

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Existen posibilidades de que el producto fabricado por usted sustituya importaciones?

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Existen probabilidades o posibilidades de venta del producto fuera del mercado local, ya sea como producto final o como bien intermedio para que otros le den valor agregado?

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Indique algunos  factores o elementos que permiten conocer cuál es el motivo que hace que hoy se consuma lo que usted quiere fabricar

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

¿Existe algún aspecto o situación  que se pueda aprovechar como ventaja competitiva? 

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

INSUMOS DEL PROYECTO 

¿Con qué va a producir? 

Se entiende por insumos a los bienes no durables, intermedios y finales necesarios para la etapa de operación.
¿Cuáles son los insumos y de dónde son provistos? 

	ORIGEN
	INSUMO

	
	A
	B
	C

	Provincia de Neuquén
	
	
	

	Patagonia
	
	
	

	Resto del país
	
	
	

	Del exterior
	
	
	

	Total
	100%
	100%
	100%


Anexar reglamentación para el caso puntual de alimenticios.

Identifique los insumos críticos que pueden estar caracterizados por alguna de las siguientes características: un solo oferente; de origen importado; con componentes importados; sin representantes zonales; sin asistencia técnica zonal; con cupos asignados por región, etc.

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Si existe estacionalidad, señalar la distribución  de  las ventas, en unidades y para cada producto, por mes a lo largo del año. 

PRODUCTO:...................................................................................

	Enero
	Febrero
	Marzo
	Abril
	Mayo
	Junio

	
	
	
	
	
	

	Julio
	Agosto
	Septiembre
	Octubre
	Noviembre
	Diciembre

	
	
	
	
	
	


LA PROYECCIÓN DE LA DEMANDA 

Una vez determinado el mercado, en función de ello, se debe realizar una estimación de la demanda (demanda proyectada). Ello tiene por objeto establecer la cantidad de unidades que se podrán comercializar en el tiempo en que dure el proyecto y considerando siempre la competencia existente. En efecto, ¿cuál es la proyección de crecimiento de la demanda del producto o de los productos que plantea vender en la zona de influencia del proyecto?

	PRODUCTO
	Unidad de medida
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


ESTADO FINANCIERO Y ECONOMICO DEL PROYECTO

(CUADROS DE PAGINA 20, 21 Y 22)

INGRESOS

DISPONIBILIDAD INICIAL 

(Punto 1 del Estado Financiero del Proyecto)

¿Dispone de recursos al inicio del proyecto?

Corresponde a recursos propios o de terceros que estarán asignados al proyecto. Puede preverse que estarán disponibles en el inicio o en cualquier momento del mismo. (año 1, 2, 3, etc.) 
ASISTENCIA IADEP 

(Punto 2 del Estado Financiero del Proyecto).

Corresponde al desembolso total (en uno o más desembolsos, neto de gastos de escritura, tasación, otros gastos de otorgamiento)

INGRESOS POR VENTAS

(Punto 3 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 3 del Resultado Económico del Proyecto)

Teniendo la determinación de las cantidades a vender y el precio por unidad a cobrar, es posible determinar los ingresos año por año, que surge del $ X cantidad

	Concepto
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5

	Cantidades
	
	
	
	
	

	Precio
	
	
	
	
	

	INGRESOS TOTALES
	
	
	
	
	


EGRESOS ¿Cuánto cuesta producir? 

COSTOS DIRECTOS

INSUMOS DIRECTOS

(Punto 5 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 5 del Resultado Económico del Proyecto)

Cuadro de costo total anual, de los distintos insumos que son necesarios para afrontar el nivel de demanda que se ha establecido. 

COSTO TOTAL ANUAL DE INSUMOS DIRECTOS PARA FABRICAR LOS PRODUCTOS O PRESTAR LOS SERVICIOS DEL PROYECTO EN CUESTIÓN. SON COSTOS QUE VARÍAN CON EL NIVEL DE ACTIVIDAD. 

El monto anual se obtiene del consumo mensual estimado, por los meses de demanda. Si es coincidente con el año calendario, será entonces por los 12 meses.

	INSUMOS
	Precio por cantidad para el 

Año 1
	Precio por cantidad para el 

Año 2
	Precio por cantidad para el

 Año 3
	Precio por cantidad para el 

Año 4
	Precio por cantidad para el 

Año 5

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


MANO DE OBRA DIRECTA

Permanentes y Mensualizados

(Punto 6.1 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 6.1 del Resultado Económico del Proyecto)

	CATEGORÍA
	Costo mensual $
	Cantidad

Meses
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Titular del proyecto
	
	
	
	
	
	
	

	Empleado administrativo
	
	
	
	
	
	
	

	Empleado técnico
	
	
	
	
	
	
	

	Peón rural
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	
	


NOTA:

A) Si la persona trabaja todo el año se consideran 13 meses, a los efectos de considerar el importe correspondiente al sueldo anual complementario. Al costo mensual se lo obtiene de multiplicar el valor a pagar de bolsillo por 1,5 para incorporar las cargas sociales, ART, etc. 

B) El emprendedor debe realizar las consultas correspondientes en la Delegación de la Secretaría de Trabajo local. 

C) Si el titular del proyecto presta su fuerza laboral, implica un costo de oportunidad por no trabajar en otro lugar. Por lo tanto se debe colocar el importe del sueldo a percibir.

Mano de obra por Jornales 

(Punto 6.2 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 6.2 del Resultado Económico del Proyecto)

	ACTIVIDAD
	Costo jornal $
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	


NOTA: corresponde a actividades específicas de corta duración, por ejemplo: plantación, cosecha, riegos, limpieza, y otras actividades del proceso productivo que demanden puntualmente mano de obra.

COSTOS INDIRECTOS

IMPORTANTE: Los siguientes cuadros puede que no deban ser completados, dado que depende de actividades específicas en que los costos son relevantes.

INSUMOS INDIRECTOS

(Punto 7 del Estado Financiero del Proyecto)
(Punto 7 del Resultado Económico del Proyecto)

Corresponden a insumos utilizados eventualmente, y no relacionados con los insumos correspondientes a la actividad principal que usted quiere realizar.

	INSUMOS
	Unidades Cantidades
	Año 1

cantidad
	Año 2

cantidad
	Año 3

cantidad
	Año 4

cantidad
	Año 5

cantidad

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	INSUMOS
	Costo por Unidad en $
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	


MANO DE OBRA INDIRECTA: 

(Punto 8 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 8 del Resultado Económico del Proyecto)

NOTA: Como en el anterior caso, no desarrollan actividades relacionadas con la actividad principal de la empresa. Ejemplo: serenos; cuidadores; limpieza; jardineros, etc.

	CATEGORÍA
	Unidades


	Año 1

cantidad
	Año 2

cantidad
	Año 3

cantidad
	Año 4

cantidad
	Año 5

cantidad

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	CATEGORÍA
	Costo 

 $
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	


MANTENIMIENTO

(Punto 9 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 9 del Resultado Económico del Proyecto)

¿Tiene previsto gastos por el mantenimiento de las máquinas, equipos  e instalaciones? Si es así, señale el monto.

	CONCEPTO
	Monto en pesos por mes
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Instalaciones 
	
	
	
	
	
	

	Equipamiento
	
	
	
	
	
	

	Herramientas
	
	
	
	
	
	

	Vehículos
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	


NOTA: Se estima que el costo de mantenimiento anual oscila entre el 1% y el 10 % del Valor a Nuevo del Bien. Debe estimarse en función del estado actual del bien, sus prestaciones, condiciones de trabajo, rigurosas o no.   

SEGUROS. 
(Punto 10 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 10 del Resultado Económico del Proyecto)

Señale los gastos de los seguros que requerirá la operación del proyecto (incendio, destrucción, robo, etc.) Puede calcularse como un porcentaje de la inversión o como un monto estimado. Se sugiere averiguar en una compañía de seguros a los efectos de determinar su real importe

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Instalaciones
	
	
	
	
	

	Equipamiento
	
	
	
	
	

	Herramientas
	
	
	
	
	

	Vehículos
	
	
	
	
	

	Otros
	
	
	
	
	

	Otros
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


IMPORTANTE

NOTA: Si hay bienes que deben ser prendados o hipotecados, deben incorporarse los seguros exigidos por la entidad financiera. 

ALQUILERES Y ARRENDAMIENTOS

(Punto 11 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 11 del Resultado Económico del Proyecto)

En caso de alquiler o arrendamiento (tierra, instalaciones, equipos, vehículos, etc.) debe señalar el monto y adjuntar fotocopia del contrato. Si es una cesión, adjuntar documentación que garantice la tenencia del bien prestado por el tiempo que durará el proyecto. (Para el caso de la guía, sería no inferior a los cinco años. Es la vida del proyecto –recuerde el horizonte de planeamiento-) En el caso de cesión  o préstamo, indicar el importe correspondiente como si fuera alquilado.

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Alquiler
	
	
	
	
	

	Arrendamiento
	
	
	
	
	

	Cesión – Préstamo
	
	
	
	
	

	Otras
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


SUMINISTROS Y SERVICIOS PRESTADOS POR TERCEROS 

(Punto 12 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 12 del Resultado Económico del Proyecto)

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Teléfono
	
	
	
	
	

	Correo electrónico e Internet
	
	
	
	
	

	Correo
	
	
	
	
	

	Agua potable
	
	
	
	
	

	Gas natural
	
	
	
	
	

	Energía eléctrica
	
	
	
	
	

	Servicios de asesoramiento
	
	
	
	
	

	Publicidad
	
	
	
	
	

	Capacitación
	
	
	
	
	

	Otras
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


GASTOS DE ADMINISTRACION 

(Punto 13 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 13 del Resultado Económico del Proyecto)

¿Cuáles son los gastos vinculados a la administración del proyecto?

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Papelería
	
	
	
	
	

	Contador
	
	
	
	
	

	Otros ……………………..
	
	
	
	
	

	Otros ………………………
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


GASTOS DE COMERCIALIZACIÓN 

(Punto 14 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 14 del Resultado Económico del Proyecto)

 ¿Cuáles son los gastos vinculados a “LA VENTA” del producto?

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Comisiones
	
	
	
	
	

	Fletes
	
	
	
	
	

	Seguros
	
	
	
	
	

	Otros  .............................
	
	
	
	
	

	Otros............................
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


IMPUESTOS 

(Punto 15 del Estado Financiero del Proyecto)

(Punto 15 del Resultado Económico del Proyecto)

 ¿Qué impuestos deberán pagarse? El siguiente cuadro debe consignar las cargas fiscales y los impuestos que por el proyecto se deben afrontar.  

	CONCEPTO
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	Ingresos Brutos
	
	
	
	
	

	Monotributo*
	
	
	
	
	

	Ganancias*
	
	
	
	
	

	Patentes
	
	
	
	
	

	Canon de Riego /Concesión
	
	
	
	
	

	Tasas municipales
	
	
	
	
	

	Inmobiliario
	
	
	
	
	

	Otras
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


En ingresos Brutos el 2% de las ventas totales anuales.

El Monotributo contiene el impuesto a las ganancias; por lo tanto, si está inscripto como monotributista, debe obviarse dicho impuesto. Si debe especificar a qué categoría pertenece. En efecto: CATEGORIA______________________________________

En cuanto al Impuesto a las Ganancias, se debe consignar el impuesto escalonado de acuerdo a la base imponible, o bien un porcentaje fijo del 35% sobre la base imponible si es Responsable Inscripto o si es S.A. o S.R.L. (Ver en el cuadro de resultados)

Patentes: Corresponde al pago por tal concepto sólo de los vehículos afectados a la actividad.

AMORTIZACIONES DE LOS BIENES DURABLES A ADQUIRIR EN EL AÑO 0

(Punto 21 del Resultado Económico del Proyecto).

	CONECEPTO
	Valor Actual en $
	Vida útil del bien

(en años)
	Cuota de Amortización Anual (Método lineal)

Valor Actual/Años vida útil

	INFRAESTRUCTURA
	
	
	

	
	
	
	

	EQUIPAMIENTO
	
	
	

	
	
	
	

	RODADOS
	
	
	

	
	
	
	


¿Qué necesitamos para comenzar a producir? 

A) Son los bienes (Activos no corrientes) que, como consecuencia del proyecto, son necesarios para comenzar a producir y que se deben aportar desde su inicio (Momento 0 ó Año 0). En caso de que sea necesario realizar inversiones puntuales durante el transcurso del proyecto (vida del proyecto), se debe indicar el monto de las mismas y el destino.

Se detalla entre estas:

· Infraestructura: puede incluir las Instalaciones que proveen los suministros necesarios; por ejemplo, instalaciones eléctricas, de gas, de agua, de cloacas, etc.

· Equipamiento: máquinas, rodados, instalación de los equipos, e instalaciones que no están incluidas en la infraestructura considerada anteriormente. Como ejemplo, se menciona riego por aspersión.

Para el caso de obras de construcción de infraestructura, se debe anexar la siguiente documentación: 

· Cómputos de materiales y mano de obra emitido por profesional competente.

· Planos 

· Conforme a obra

Para el caso de que corresponda a la compra de bienes de uso, se debe presentar factura pro forma  y/o  presupuesto original de los bienes a adquirir en el mercado. Dichos presupuestos deben tener el membrete del proveedor, la firma y datos del emisor. En caso de anexar más de un presupuesto en que se imputen elementos repetidos, señalar cuáles de los elementos consignados en cada uno de los presupuestos considera adquirir. ANEXO COTIZACIONES Y PRESUPUESTOS    
B) Inversiones en capital de trabajo. Corresponde a los importes que, en forma anticipada al normal desenvolvimiento del proyecto, se deben erogar. Se detallan, a modo de ejemplo, el pago de publicidad, capacitaciones del personal, fletes varios por envíos de maquinarias a instalar para la producción, y el pago que demandará la mano de obra para la instalación de la misma, así como también, insumos y materias primas de inicio, etc. En síntesis, es dinero que se precisa para afrontar los gastos necesarios para poner en funcionamiento el proyecto. ANEXO COTIZACIONES Y PRESUPUESTOS    
Ejemplo de su aplicación: la disponibilidad para pagar dos meses de seguro; el combustible necesario para realizar la actividad de servicios de transporte por tres meses; el dinero suficiente para afrontar la capacitación sobre el funcionamiento de la maquinaria  computarizada a adquirir para cuatro operarios; cantidad en kilogramos de harina para la primera partida de ventas mensuales, etc.

Se debe detallar taxativamente la aplicación, el monto que lo integra y/o compone y, en caso de ser factible, documentación respaldatoria e inherente. Ejemplo: pro forma en donde se consigne el precio del insumo necesario a comprar.

Esta inversión es para poner en marcha el proyecto. No corresponde, por tanto, a los años venideros; es sólo al momento 0, en el inicio del mismo, originando luego de la venta de lo producido, una disponibilidad suficiente para comenzar a operar normalmente
IMPORTANTE

En el siguiente cuadro, debe realizarse una descripción de cada uno de los bienes que se incorporan al Proyecto. Corresponde entonces a los bienes que, como consecuencia del proyecto, deben adquirirse.

	INVERSIONES A REALIZAR
	Unidades/

Cantidades
	Precio según facturas preformas $

	INVERSIÓN EN INFRAESTRUCTURA
	
	

	¿En qué consiste?
	
	

	
	
	

	
	
	

	INVERSIÓN TOTAL EN INFRAESTRUCTURA

Punto 22 del Resultado Económico del Proyecto
	
	

	

	INVERSIÓN EN EQUIPAMIENTO
	
	

	¿Qué bienes va adquirir?
	
	

	
	
	

	
	
	

	INVERSIÓN TOTAL EN EQUIPAMIENTO

Punto 23 del Resultado Económico del Proyecto
	
	

	

	INVERSIÓN EN CAPITAL DE TRABAJO
	
	

	¿Que disponibilidad necesita, en relación con lo comentado precedentemente, para poner en marcha el proyecto?
	
	

	
	
	

	
	
	

	INVERSIÓN TOTAL EN CAPITAL DE TRABAJO

Punto 24 del Resultado Económico del Proyecto
	
	

	
	
	

	MONTO TOTAL DE LAS INVERSIONES A REALIZAR
	
	


NOTA:

A) Cuando el proyecto es agropecuario y se adquieren animales para la producción (de tiro, reproductores o productores) se incorporan en Equipamiento.
Los bienes que se compraron con anterioridad al proyecto y que fueron adquiridos para otros fines, no deben tenerse en cuenta en cuanto a su valor actual (de mercado). No obstante, el siguiente cuadro debe consignar su existencia, es decir, de qué bien se dispone para aportar al proyecto, pero no su valor.

Se solicita indicar las características generales que permitan su identificación.

DE ACUERDO A LO COMENTADO, DETALLE LA INVERSIÓN EXISTENTE QUE SERÁ AFECTADA AL PROYECTO
INFRAESTRUCTURA PROPIA
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

EQUIPAMIENTO PROPIO

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

HERRAMIENTAS PROPIAS

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

PLAN DE TRABAJO Y CURVA DE INVERSIONES.

Se deberá presentar el plan de trabajo y curva de inversiones de todos los trabajos a ejecutar detallados en el presupuesto, para la puesta en funcionamiento del proyecto.

Luego de conocer con exactitud en qué invertir (que es lo que hay que adquirir) y cuál es el monto real de acuerdo a la documentación presentada, debe INDICAR:

	TIPO


	MONTO EN $

	1. CAPITAL PROPIO QUE USTED APORTARÁ PARA REALIZAR LAS INVERSIONES, ES DECIR, RECURSOS MONETARIOS LÍQUIDOS PROPIOS EXISTENTES Y DISPONIBLES


	

	2. FNANCIAMIENTO QUE SOLICITA AL IADEP

(Importe que debe coincidir con el importe consignado en el siguiente cuadro)


	

	3. TOTAL DE RECURSOS MONETARIOS PARA LA INVERSIÓN

(Importe que debe coincidir con el monto total de las inversiones definidas anteriormente)


	


CARACTERÍSTICAS DEL CRÉDITO SOLICITADO AL IADEP

	Monto
	$
	

	Plazo de gracia
	Meses
	

	Número de cuotas de amortización de capital e interés
	Cantidad
	

	Forma de pago (trimestral, semestral, etc.)
	Frecuencia
	


EGRESOS FINANCIEROS

PRÉSTAMOS BANCARIOS Y OTROS (Punto 17 del Estado Financiero del Proyecto)

¿Tiene deudas con otras instituciones financieras, reguladas o no por el Banco Central de la República Argentina, con particulares, etc.?  Señalar montos totales (saldos) y montos o cuotas a pagar (amortizaciones de las deudas) 

	ENTIDAD/ACREEDOR
	DEUDA  TOTAL $
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL DEUDA
	
	
	
	
	
	


AMORTIZACIÓN ASISTENCIA IADEP (Punto 18 del Estado Financiero del Proyecto)
Se indicará detalladamente el importe de los desembolsos previstos a efectuar al IADEP en el transcurso del proyecto y hasta la cancelación definitiva del préstamo.

	Cuotas y Cancelación total
	Año 1

$
	Año 2

$
	Año 3

$
	Año 4

$
	Año 5

$

	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


ESTADO FINANCIERO DEL PROYECTO 

Consiste en volcar la información de los totales de los cuadros desarrollados 

PROYECCIÓN FINANCIERA AÑO INICIO

	
	Mes
1
	Mes
2
	Mes
3
	Mes
4
	Mes
5
	Mes
6
	Mes
7
	Mes
8
	Mes
9
	Mes
10
	Mes
11
	Mes
12
	Total

	1. DISPONIBILIDAD INICIAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. ASISTENCIA IADEP
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Ingresos por Ventas
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Otros ingresos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EGRESOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EGRESOS OPERATIVOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS DIRECTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Insumos Directos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Mano de Obra Directa
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.1 Permanentes y Mensualizados
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.2 Mano de Obra por Jornales
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS INDIRECTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7. Insumos Indirectos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8. Mano de Obra Indirecta
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9. Mantenimiento
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10.Seguros
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	11. Alquileres y Arrendamientos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	12. Suministros y Servicios Prestados Por Terceros
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	13. Gastos de Administración
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	14. Gastos de Comercialización
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	15. Impuestos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	16. Otros egresos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	EGRESOS FINANCIEROS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	17. Préstamos Bancarios y Otros
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	18. Amortización Asistencia IADEP
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	19. Saldo Mensual/Anual 

(1+2+3+4-5-6.1-6.2-7-8-9-10-11-12-13-14-15-16-17-18)


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	20. Saldo Acumulado (1+19)

(incluye saldo inicial año anterior)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


PROYECCIÓN FINANCIERA ANUAL

	
	Año 1 (#)
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5

	1. DISPONIBILIDAD INICIAL
	
	
	
	
	

	2. ASISTENCIA IADEP
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	
	
	

	3. Ingresos por Ventas
	
	
	
	
	

	4. Otros ingresos
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	EGRESOS
	
	
	
	
	

	EGRESOS OPERATIVOS
	
	
	
	
	

	COSTOS DIRECTOS
	
	
	
	
	

	5. Insumos Directos
	
	
	
	
	

	6. Mano de Obra Directa
	
	
	
	
	

	6.1 Permanentes y Mensualizados
	
	
	
	
	

	6.2 Mano de Obra por Jornales
	
	
	
	
	

	COSTOS INDIRECTOS
	
	
	
	
	

	7. Insumos Indirectos
	
	
	
	
	

	8. Mano de Obra Indirecta
	
	
	
	
	

	9. Mantenimiento
	
	
	
	
	

	10.Seguros
	
	
	
	
	

	11. Alquileres y Arrendamientos
	
	
	
	
	

	12. Suministros y Servicios Prestados Por Terceros
	
	
	
	
	

	13. Gastos de Administración
	
	
	
	
	

	14. Gastos de Comercialización
	
	
	
	
	

	15. Impuestos
	
	
	
	
	

	16. Otros egresos
	
	
	
	
	

	EGRESOS FINANCIEROS
	
	
	
	
	

	17. Préstamos Bancarios y Otros
	
	
	
	
	

	18. Amortización Asistencia IADEP
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	19. Saldo Mensual/Anual 

(1+2+3+4-5-6.1-6.2-7-8-9-10-11-12-13-14-15-16-17-18)


	
	
	
	
	

	20. Saldo Acumulado (1+19)

(incluye saldo inicial año anterior)
	
	
	
	
	


(#) Columna coincidente con el total que surge de la “Proyección Financiera Año de Inicio”

RESULTADO ECONÓMICO DEL PROYECTO 

Consiste en volcar la información de los totales de los cuadros desarrollados.
	
	Año

0
	Año

1
	Año

2
	Año 3
	Año 4
	Año

5

	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	
	
	
	

	3. Ingresos por Ventas
	
	
	
	
	
	

	4. Otros ingresos
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS DIRECTOS
	
	
	
	
	
	

	5. Insumos Directos
	
	
	
	
	
	

	6. Mano de Obra Directa
	
	
	
	
	
	

	6.1 Permanentes y Mensualizados
	
	
	
	
	
	

	6.2 Mano de Obra por Jornales
	
	
	
	
	
	

	COSTOS INDIRECTOS
	
	
	
	
	
	

	7. Insumos Indirectos
	
	
	
	
	
	

	8. Mano de Obra Indirecta
	
	
	
	
	
	

	9. Mantenimiento
	
	
	
	
	
	

	10.Seguros
	
	
	
	
	
	

	11. Alquileres y Arrendamientos
	
	
	
	
	
	

	12. Suministros y Servicios Prestados Por 3eros
	
	
	
	
	
	

	13. Gastos de Administración
	
	
	
	
	
	

	14. Gastos de Comercialización
	
	
	
	
	
	

	15. Impuestos
	
	
	
	
	
	

	16. Otros egresos
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	EGRESOS FINANCIEROS
	
	
	
	
	
	

	17. Préstamos Bancarios y Otros
	
	
	
	
	
	

	18. Amortización Asistencia IADEP
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	19. N/A
	
	
	
	
	
	

	20. N/A
	
	
	
	
	
	

	21. Amortizaciones
	
	
	
	
	
	

	22. INVERSIONES en Infraestructura (a realizar)
	
	
	
	
	
	

	23. INVERSIONES en Equipamiento (a realizar)
	
	
	
	
	
	

	24. INVERSIONES en Capital de Trabajo (a realizar)
	
	
	
	
	
	

	25.RESULTADO ECONÓMICO


	--22-23-24
	(3+4)-

(5 a 16)

+21
	(3+4)-

(5 a 16)

+21
	(3+4)-

(5 a 16)

+21
	(3+4)-

(5 a 16)

+21
	(3+4)-

(5 a 16)

+21


USO INTERNO

	DETERMINACIÓN DE LA RENTABILIDAD DEL PROYECTO

	VANe
	$


	

	TIRe
	%


	


USO INTERNO

	Documentación


	VºBº

	CUIT/CUIL 
	

	

	PERSONA FÍSICA
	PERSONA JURÍDICA
	

	DNI
	Registro 
	

	Acta/ libreta matrimonio 
	Estatuto 
	

	Testimonio de divorcio 
	Acta de autoridades 
	

	Acta de defunción 
	3 últimos balances certificados 
	

	

	DOMICILIO LEGAL
	

	EXPERIENCIA EN LA ACTIVIDAD 
	

	LOCALIZACIÓN DEL EMPRENDIMIENTO
	

	RESTRICCIONES BROMATOLÓGICAS/ETC (si aplica) 
	

	PRECIO UNITARIO DE VENTA DEL PRODUCTO/SERVICIO
	

	ESTACIONALIDAD DE INGRESOS
	

	DEUDAS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 
	

	DEUDA VIGENTE EN EL IADEP
	

	FOTOCOPIAS DE SEGUROS CONTRATADOS
	

	FOTOCOPIA DE INSCRIPCIÓN EN IVA-IMPUESTO A LAS GANANCIAS
	

	FOTOCOPIA DE INSCRIPCIÓN EN INGRESOS BRUTOS
	

	FOTOCOPIA HABILITACIÓN MUNICIPAL
	

	FOTOCOPIA HABILITACIÓN BROMATOLÓGICA (Si aplica)
	


ANEXO INFORMACIÓN COMPLEMENTARIA

El emprendedor incorporará en el presente Anexo toda la información complementaria a los puntos de la guía: textos aclaratorios o ampliatorios, información estadística, censos, cuadros, cálculos, mapas, diagramas, planos, memorias descriptivas, fotos, certificados de capacitación, datos relacionados con la existencia de mÁs de un titular, certificados que acrediten experiencia, reglamentación vigente para el caso de producción de alimentos, contratos de alquiler o cesión de hecho o de derecho, cotizaciones y presupuestos diversos, etc.

IMPORTANTE: 

EN EL CASO DE QUE ALGUNA DE LA INFORMACIÓN QUE ESTE INCLUIDA EN EL SIGUIENTE CUADRO NO HAYA SIDO ADJUNTADA A ESTA FORMULACIÓN DEL PROYECTO, NO SE ADMITIRÁ SU INGRESO ADMINISTRATIVO.
	INFORMACIÓN
	DESCRIPCIÓN

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


ANEXO DETALLE DE LAS INVERSIONES   

	BIENES
	DESCRIPCIÓN

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


ANEXO GARANTÍAS

Solicitante:.............................................................CUIT.............................................................
Proyecto:......................................................................................................................................

Monto solicitado:  $ ............................ (.....................................................................................).

Garantías ofrecidas:

1. PRENDARIA:

a)    Titular del bien: .................................................................................................................

Tipo de bien: .................................................Marca: .........................................................

Modelo: ..........................................N° de serie: ...............................................................

Año de fabricación: ........................N° de motor: ...............................................................

Valor aproximado: ............................................................................................................

Dominio ............................................................................................................................

b) Titular del bien: .................................................................................................................

Tipo de bien: .................................................Marca: .........................................................

Modelo: ..........................................N° de serie: ...............................................................

Año de fabricación: ........................N° de motor: ...............................................................

Valor aproximado: ............................................................................................................

Dominio ............................................................................................................................

c)  
Titular del bien: .................................................................................................................

Tipo de bien: .................................................Marca: .........................................................

Modelo: ..........................................N° de serie: ...............................................................

Año de fabricación: ........................N° de motor: ...............................................................

Valor aproximado: ............................................................................................................

Dominio ............................................................................................................................

· Adjuntar fotocopia certificada de títulos de propiedad o de facturas oficiales de compra.

· Adjuntar informe de dominio en el caso que corresponda.

· Se deberá adjuntar certificado de libre deuda prendario o hipotecario, según corresponda.

2. HIPOTECARIA:

Titular del inmueble: ....................................................................................

Tipo de Inmueble: ...............................................................m².....................

Registrado bajo Escritura N° ........................................................................

Valor aproximado: ........................................................................................

Con  libre deuda de:  IMPUESTO INMOBILIARIO                    (Si / No)

                                           

                                  IMPUESTOS MUNICIPALES                   (Si / No)

· Adjuntar fotocopia certificada de escritura.

· Adjuntar Informe de dominio

Codeudor
Señor/a:_____________________________________________CUIT/CUIL________________________________

Documento de Identidad:  Tipo_____N°______________Domicilio:_______________________________________

Localidad: _________________________________________Telefono:_____/______________________________

Actividad:_____________________________________________________________________________________

Que otorga a la presente carácter de declaración jurada con conocimiento y aceptación de las obligaciones y responsabilidades que el acto implica, expresando que a la fecha soy titular de los bienes y deudas que detallo a continuación y que acredito adjuntando los respectivos títulos de propiedad y/o comprobantes correspondientes.

Asimismo, me comprometo comunicar a ese Organismo, cualquier modificación aumento y/o disminución que sufra esta declaración de bienes y deudas.

Se adjunta la siguiente documentación:

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................

















































 


























 





   











 


















































FIRMA:    .............................................................


